
-日本の塗装店が本来やるべきことに専念できるようになるために-  

 
塗装集客WEB-Site ワイヤーフレーム 

 
 塗装工事専門店用 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本資料について 

本資料は、創業以来15年以上、塗装業界に特化してマーケティング指導、経営指導を
してきた、大黒天経営株式会社、日本建築塗装職人の会、青木忠史が、蓄積している
ノウハウを元に作成しました。  
 
ワイヤーフレームに沿ってWEBサイトを制作し、自社の強みやメッセージを適切に表現
し、改善し続けていくことで、集客のみならず、人材採用、社員教育、会社経営までうま
くいくようになることを目指しています。  
 
もちろん、キャッチコピー、その他コピー、写真等は各社のものとなりますが、塗装店経
営を成功させるためのWEBサイトフレームの「型」は、明確にあります。  
 
その「型」を配布することで、日本の塗装工事店が、本来やるべき仕事（塗装工事）に
時間と資源を割り当て、より健全堅実な塗装店経営を実行できるようになることを願っ
ています。 
 
 



ロゴ・屋号  ホーム　外壁塗装　屋根工事　雨樋修理　職人紹介　施工事例　費用　お見積  

キャッチコピー

お見積はこちら 

自社メインコンセプト

小見出し①
理想のお客様に対して、短刀直入な文章で自
社を語る。
そのためには、よく自社について考えておくこと
も必要。
同じ市場の中に存在する他塗装店との違いな
ども把握した上で、キラーコピーを作成すること
がBEST。

小見出し②
塗装職人である代表者が顔を出して、語る。
会社の歴史なども端的に語る。
長くなるようであれば、続きは、会社概要ページ
で記載する。
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TOPページWF  



強み①
自社の強みを見せ
て、かつ、言葉で表
現する。

ウチの外壁塗装の強み

強み②
理想顧客様にとって
ベネフィットを表現す
ること。

強み③
語りきれない場合に
は、個別ページへリ
ンクさせる。

施工事例紹介

カテゴリ①

カテゴリ②

カテゴリ③

自慢の塗装職人

職人①
一級塗装技能士、
塗装歴〇〇年。エト
セトラ…

職人②
一級塗装技能士、
塗装歴〇〇年。エト
セトラ…

職人③
一級塗装技能士、
塗装歴〇〇年。エト
セトラ…
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充実の保証制度

メディア紹介実績

お客様の口コミ紹介

保証①
説明文章

保証②
説明文章

保証③
説明文章
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よくある質問

その他の工事も対応しています。

工事①
説明文章

工事②
説明文章

工事③
説明文章
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塗装コラム

無料お見積はこちら 

クロージングコピー

ホーム

会社概要 

サービスの特長 

費用（料金）

施工事例 

 よくある質問

無料相談

資料請求

お見積

〇〇〇-〇〇〇-〇〇〇〇

〇〇:〇〇～〇〇:〇〇（月～日）

ロゴ・屋号

ブログ

公式facebook 

公式Instagram
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リンク①  リンク②  リンク③ 

リンク④  リンク⑤  リンク⑥ 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他にも、以下の資料も用意しています。

◎塗装店集客を成功させるその他ページのワイヤーフレーム
◎塗装店集客を成功させる基本ページの作成方法
◎塗装店集客を成功させるコラムコンテンツの書き方
◎塗装店集客を成功させる SEOの理解

ご希望の方は、以下からお申込みください。

URL：http://daikokuten-keiei.com/tosou-wf


